
Scope of offering - a roadmap

a better way
kort om Concide



Visjon, Misjon, Verdiløfte – Hvorfor Concide?

Visjon 
Best på struktur og teknologi som forbedrer juss i praksis

Misjon 
Øke kvalitet og effektivitet som følge av juridisk bistand

Verdiløfte
Bidra til FN’s bærekraftmål no.16:  Rettferdighet, styrket 
rettssikkerhet og velfungerende institusjoner (+ virksomheter)



Hva gjør vi?

Concide bistår… 
advokatfirmaet, organisasjoner og bedrifter med strategi, teknologi og white 
label-løsninger for digitalisering av juridisk arbeid. 

Concide gjør juridiske tjenester bedre! 
Gjennom vårt team av rådgivere med erfaring fra juridisk arbeid i private og 
offentlige organisasjoner, kombinert med vår portefølje av 
teknologiløsninger, har vi som mål å levere best mulig kvalitet og effektivitet 
innen juridisk prosessautomatisering, strategi og selvbetjeningsløsninger.



Advokatfirma Juridisk AI Internjuridisk

Våre pilarer – hvordan jobber vi?
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implementering

Teknologivurdering



• Juridisk prosjektstyring

• Documentautomatiserin

• Virksomhetssøk

• Kunnskapsforvaltning

• Dokumenthåndtering

• Juridisk innsikt

• Compliance service

• Dokumentvurderinger

• Documentautomatisering

• Automatiserte vurderinger

• Dokumenthåndtering

• ERP Systemer

• CRM Systemer

• HR Systemer

• «Best-of-breed» systemer

• Oppgavestyring

• Kostnadsstyring

• ERP

Metode - Legaltech rammeverk

Virksomheten/Klient

Advokatfirma / Inhouse

AdminProduksjon

Noen spørsmål

Hvor er fokuset i dag?

Hvilken retning skal det utvikles?

Hvor står konkurrentene?

Hva er viktig for klientene?

Hvordan skape vekst i omsetning?

Hvordan skape vekst i resultatet?

focus space



Teknologiportefølje

egne:

3.parts:



Noen av våre kunder



Hvem er vi





ChatGPT, Bard og andre generiske chat-
tjenester brukes av alle, også advokater og 
jurister i alle segmenter. 

De åpne tjenestene har mange 
begrensninger og fallgruver. Svarene som 
gis er ikke tilfredsstillende og mange 
opplever at innholdet av fakta som gis, er 
rent oppspinn.

Det er rett og slett vanskelig og tidkrevende 
å hente ut teknologiens potensielle bidrag i 
den juridiske arbeidshverdagen. 

I tillegg strever It-avdelingen med 
administrasjon av individuelle 
abonnementer til eksterne tjenester.

Concide chat for legal løser dette.

Gjennom Concide chat for legal har vi utviklet en 
plattform med grensesnitt for samtalebasert bruk 
av generative AI-modeller som er spesialutviklet 
for juridisk arbeid.

Et mangfold av teknikker og teknologier gjør at 
tjenesten vil gi best mulig tilbakemeldinger, 
tilpasset juridisk. Det kan i neste omgang tilpasses 
(«trenes») på firmanivå, faggrupper og 
enkeltbrukere. 

Tilpasningen til juridisk gir løsningen ekstra 
funksjonalitet som øker bruksområdet og gjør 
tjenesten mer brukervennlig.

Concide chat for legal utvikles kontinuerlig 
gjennom fremskritt i teknologi og brukernes 
erfaringer og ønsker

Dette gir:
• Svar som i vesentlig høyere grad er riktige  (mindre hallusinering)

• Høyere faglig kvalitet og utforming av svarene
• Svar som er gode og likere, uavhengig av brukerkompetanse
• Raskere vei til gode svar

• Bruk i stort mangfold av juridiske oppgaver
• Hel- og delautomatisering av arbeidsoppgaver

Som igjen fører til:
• Raskere leveranse av juridiske råd
• Lavere kostnader ved produksjon av råd

• Mindre bruk av støtteressurser
• Mer tid til løsning av de komplekse problemstillinger
• Konkurransekraft i markedet på pris og tid for leveranse

• Rekrutteringskraft på alle nivåer

Om Concide: 

Concide bistår organisasjoner og bedrifter med strategi, teknologi og white label-løsninger, knyttet til digitalisering av juridiske prosesser. 

Vi effektiviserer, moderniserer og profesjonaliserer juridisk bransje. Gjennom vårt team av rådgivere med erfaring fra juridisk arbeid i 
private og offentlige organisasjoner, kombinert med vår portefølje av teknologiløsninger, har vi som mål å levere best mulig kvalitet og 
effektivitet innen juridisk prosessautomatisering, strategi og selvbetjeningsløsninger. Les mer på concide.io

HVORDANHVORFOR RESULTAT

«Din interne generative AI chatløsning, skreddersydd for juridisk arbeid!»

http://www.concide.io/


CHAT LØSNINGENS FUNKSJONALITET & ROADMAP

Foreløpig roadmap:

• Prompte-bibliotek for bruker, gruppe og firma

• Kobling til eksterne datakilder, eks HighQ, 

Maconomy, interne databaser mv.

• Forhåndsinnstilte oppdragstyper

• Tilkobling til eksterne rettskildedatabaser

• Vektormodeller for håndtering av 
store datamengder 

• Bruk av regelmatriser for beslutningsforslag

• Integrasjon av andre eksterne datakilder

• Integrasjon med eksterne AI-løsninger

De sentrale funksjonene:

• Firmatilpasset design & branding

• Enkel brukeradministrasjon

• Muligheter for å koble til flere språkmodeller

• Sammenligning av svar fra ulike modeller

• Chat på dokumenter for kontekst

• Forslag til brukertilpassede prompter

• Kostnads-tracker for kontroll med bruken

• Kopiering av tekst til inkludering i dokumenter

• Muligheter for brukerfeedback til statistikk, 
tilpasning og fremtidig trening av AI-modeller



HVORDANHVORFOR

Kontrakter setter rammer og premisser 
for alle pengestrømmer, ressurser og 
relasjoner i virksomheten. 

Derfor er det avgjørende at de er gode 
og skaper de beste rammene for drift 
og utvikling. 

Concide contracting løser dette.

Det er enkelt å komme i gang. Vi hjelper 
deg fra start med å bygge struktur og gode, 
effektive prosesser gjennom vår metodikk. 

Vi bistår med å designe en solid, effektiv og 
trygg håndtering av alle fasene for alt av 
virksomhetens kontrakts relasjoner.

Metodikken leder til en plattform vi bygger 
og implementerer sammen. 

Etter implementering og leveranse, 
jobber vi videre for å sikre måloppnåelse 
og videreutvikling. 

Concide methodology og ekspertise sikrer 
deg hele veien.

RESULTAT

Dette gir:
• Kontrakter som styrker forretningsprosessene
• Bedre relasjoner med kunder og leverandører
• Færre "juridiske flaskehalser"
• Færre økonomiske lekkasjer
• Innsikt i rammene og risikoelementer

Som igjen fører til:
• Håndtere flere salgsprosesser parallelt
• Raskere skalering, økt treffprosent i salg
• Mindre ressursbehov i flere ledd
• Færre uenigheter og tvister
• Bedre forretningsbeslutninger
• Fornøyde ansatte og nattesøvn for ledelsen

Om Concide: 

Concide bistår organisasjoner og bedrifter med strategi, teknologi og white label-løsninger, knyttet til digitalisering av juridiske prosesser. 

Vi effektiviserer, moderniserer og profesjonaliserer juridisk bransje. Gjennom vårt team av rådgivere med erfaring fra juridisk arbeid i 
private og offentlige organisasjoner, kombinert med vår portefølje av teknologiløsninger, har vi som mål å levere best mulig kvalitet og 
effektivitet innen juridisk prosessautomatisering, strategi og selvbetjeningsløsninger. Les mer på concide.io

http://www.concide.io/


Implementering «Land 'n Expand»

Vi følger kunden gjennom hele 
implementeringen, fra teknologivalg, 
tjenestedesign, prosessdesign og rådgir 
gjennom implementeringsprosjektet. 
Er det behov «skreddersøm», bistår vi 
også med det.

Implementeringen følge vår 
filosofi om å starte med en grunnsten som 
gir god verdi raskt for så å bygge videre, 
sten på sten. Vi kaller det «Land’n Expand».

Drift/vedlikehold

Driftsfasen sikre rett bruk med gode 
resultater. Vi bidrar med vedlikehold og 
justeringer i eksisterende prosesser og 
løsninger. 

Det gir lav terskel for å sikre at alt fungerer 
optimalt og som planlagt. Endringer i  
prosess, systematikk og kontrakter 
implementeres raskt i systemet.

Langsiktighet er grunnleggende for oss i 
Concide. Vi er med hele veien.

Contracting Mapping

Vi skaper oversikt over relevante elementer 
involvert i kontraktsarbeidet, f. eks. hvilke 
kontrakter, forretningsenheter og roller som 
er involvert, behovene kontraktene fyller, 
faser i kontrakts prosessen, prinsipper og 
regler for prosessen. 

Elementene skaper et "kart" over relasjoner 
og flyt mellom elementene, som igjen viser 
muligheter for automatisering og effektiv 
ressursbruk

Contracting Plan

Oversikten fra «Mapping» gir grunnlag for 
en prioritert plan for utvikling av kontrakts-
prosessen. 

Prioriteringen gir grunnlag for verdiskaping 
ved å avdekke effekten på omsetning, 
kostnader og risiko.

Merk også effekten på selskapsverdien, 
spesielt der det er en type "exit" strategi, 
det skal hentes kapital eller lignende.

HAR DU KONTROLL PÅ KONTRAKTENE DINE?
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